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Платформа таргетированных предложений скидок (кэшбэк) 

держателям банковских карт 
 



2 Как удерживать карточных клиентов и заставить их использовать 
карту более активно? 

Клиенты поняли что при средних тратах невозможно накопить баллы на что-то 
значительное! Как вернуть их интерес к программам банков? 
 
Клиенты не используют каталоги скидок, которые готовят для них банки! 
 
Что предложить региональным клиентам? 
 
Что предложить клиентам с кредитным лимитом до 50 т.р. ? 
 
Как дать клиенту именно то, что ему интересно? 
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Очень выгодное персональное 
предложение кэш-бэк до 30% ! 
 
Только кэш-бэк, никаких сложных механик, 
купонов, QR кодов! 
 
Только релевантные предложения от 
известных федеральных и локальных 
брендов 
 
Полностью фондируется ритейлерами, нет 
затрат со стороны банка 
 
Быстрое внедрение и результат 

Новый инструмент таргетированного маркетинга позволяет 
значительно повысить активность карточных клиентов 
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4 Как это работает для клиентов? 3 простых шага 

Получить cash-back 
себе на счет 

2	   3	  

Увидеть предложения 
от лица Банка 
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Использовать карту в при 
оплате покупки у Ритейлера 

Никаких регистраций, отдельных приложений, купонов и QR кодов не требуется! 4 



5 Клиент получает информацию о предложениях через различные 
банковские каналы 

ОТП Банк 
Мобильный портал 

Банк Тинькофф 
Мобильный банк 

Банк Открытие 
SMS 

Банк Тинькофф  
Email и Интернет-банк 
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Геотаргетинг 

Соц-дем данные 
и доход клиента 

История отклика 
на предложения 

История  
транзакций 

Как мы отбираем правильных клиентов? 

Данные от банков 

! Персональные клиентские данные никогда не покидают банк 

Модели склонности 
и Look alike модели 

Обогащение данных  

Инструменты SweetCard 

Справочники брендов 
Справочники ТЦ 
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7 Ведущие розничные 
компании используют 
нашу платформу 

Дешевый источник новых клиентов 

Работа с клиентами которые ходят к 
конкурентам 

Никаких затрат на ИТ доработки 

Не нужно обучать персонал 

100% оплата по результату 
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8 Наша технология (сard-linked marketing) учитывает интересы трех 
сторон и хорошо воспринимается покупателями 

Банки Ритейлеры Покупатели 

Дополнительный  
доход от транзакций, 
рост лояльности клиентов 

Релевантные 
выгодные 
предложения 

Выгодный канал 
привлечения 
новых клиентов и 
роста продаж 
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9 Как это работает для Ритейлеров 

Принять решение и 
запустить акцию 

Оплатить 
выполненную работу 
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Стать партнером 
SweetCard 
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Получить новых 
довольных клиентов 

Принятие решения по Акции делается на основании реального потребительском поведении клиентов! 9 



10 Мы активно подключаем партнеров к платформе  
Отклик достигает 8% от рассылки 
БАНКИ   
с которыми сотрудничаем 

РИТЕЙЛЕРЫ 
с которыми сотрудничаем 

БАНКИ   
с которыми запускаем пилоты во 2 кв 

РИТЕЙЛЕРЫ 
с которыми планируем пилоты во 2 кв 
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Даем банку white label 
платформы и API для 

встраивания в 
существующие каналы  

Предоставляем статистику 
и анализ для 
совершенствования 
кампаний 

Наш сервис 

Осуществляем контроль 
платежей между участниками 
платформы 

Приглашаем в систему 
проверенных ритейлеров с 
выгодными предложениями 

для клиентов 

1 

Мы предоставляем Банку новый инструмент роста комиссионного 
дохода и удержания клиентов  
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SweetCard Ltd 
Бизнес-центр Citydel 
Земляной Вал 9 
Москва 109028 
 

Email 
vk@sweetcard.com 

Телефон 
+7 903 621 8432 

Наш веб-сайт 
www.sweetcard.com 

Василий Кузнецов 
Co-founder, CEO 

Спасибо за внимание! Будем рады ответить на Ваши вопросы 
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