
Кредитные тренды

XVII Международный банковский форум

«Банки России – XXI век»



Тренд№1 – Продуктовое распределение стабильно
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Почти 50% от всего объема выдач – Кредит наличными.

***Далее только о кредитах наличными.
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Динамика распределения новых выдач по суммам

Автокредит Ипотека Кредит наличными POS-кредит Кредитные карты МФО



Тренд№2 Сбавляем темп.
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Объемы находятся на уровне 2-го полугодия 2018 года.
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Поколение выдач

Объем и количество новых выдач

Сумма выдач, млн.руб. Количество выдач, тыс. шт. (шкала справа)
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Поколение выдач

Средние сумма и срок выдачи

Средняя сумма, руб. Средний срок, мес. (шкала справа) 

Тренд№3 Сумма растет, но срок нет.
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- Средняя выдаваемая сумма кредита наличными на уровне 350 тыс. руб.

- Вопреки расхожему мнению, банки бояться увеличивать сроки

необеспеченных кредитов.



Тренд№4 Риски оттолкнулись от min, но еще разумны.
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2017-18 годы – лучшее качество выданных поколений!

* Прогноз построен на основе фактических выходов в просрочку 30+@4mob
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Поколение выдачи

Доля кредитов с просрочкой 90+dpd@12 mob

до 250 тыс.руб. 250 - 500 тыс.руб. 500 тыс.-1 млн. руб. более 1 млн.руб.

Прогноз*
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12 361

Платеж по новому кредиту Платеж по предыдущим кредитам

Тренд№5 Общий платеж растет, а доля в нем новых 
кредитов падает. Рынок в зоне насыщения.
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+29% +2.8тр
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+10% +3тр
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Подход к оценке платежной нагрузки
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Для корректной оценки влияния рефинансирования / перекредитования

оценка платежной нагрузки производится через 2 месяца после выдачи

кредита.

Клиент 

получает 

новый 

кредит

2 месяца

Оценка 

ежемесячного 

платежа

• Погашение предыдущих кредитов 

• Досрочное погашение

• Получение новых кредитов 



Заключение

Олег Лагуткин

Генеральный директор

ООО “Эквифакс Кредит Сервисиз”

(495) 967-30-91

Бюро Кредитных Историй «Эквифакс Кредит Сервисиз»


