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	Ассоциация  банков России
Приглашает Вас и Ваших коллег принять участие в 
 вебинаре по теме: 
«Особенности реального небумажного анализа качества кредитного портфеля корпоративных заемщиков в ситуации до карантина и после»        
 20-21 октября 2020 года
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План проведения занятий:

Формат проведения: вебинар, 20-21 октября с 9.30 до 18.30.
Особенности вебинара:

Вебинар для слушателей ранее прошедших первую и/или вторую часть. Материал ориентирован непосредственно на понимание нюансов развития бизнеса корпоративных заемщиков в 2020 и 2021 гг. Отсутствие теоретической или общепознавательной информации.

Цели обучения на вебинаре:

Отработать и закрепить ранее полученные навыки выявления скрываемых от бумажного анализа нюансов коммерческой деятельности бизнеса, бизнес-моделей и особенностей акционеров путем решения разных кейсов. 
Для кого вебинар: 
Материал построен так чтобы принести пользу любому человеку в банке от председателя правления до руководителей департаментов (привлечение, кредитный анализ, риски, андерайтинг, мониторинг, предпроблемная и проблемная зона) и исполнителей. Сложная информация изложена простым языком. Появится возможность быстро поставить диагноз почти любому бизнесу и понимать то, что его ждет в ближайшее время. Полукченная информация позволит вникнуть в то, что происходит у заемщиков после карантина, и удивиться обьему нюансов.
Лектор:

Семинар проводит Ивкин Евгений Сергеевич – основатель и создатель методологии. Опыт работы в операционной и финансовой реструктуризации, анти-кризисном управлении, развитии и прямом “неконсалтинговом” руководстве средним и крупным бизнесом более 20 лет в 15 странах мира, включая Россию, США, Канаду, Германию (Баварию), Бразилию, Турцию, Болгарию, Кипр, Португалию, Гонконг, СНГ и другие. 
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	1.Определение и отделение проектов и бизнеса с ничем не рискующим владельцем и случайными в бизнесе людьми от нормального. Почему ОСВ почти никак не помогают банкам понять бизнес-заемщика и что делать чтобы это поправить.

2.Как заемщик годами может вводить в заблуждение банки, числясь в зеленой зоне или даже в лучших заемщиках. Способы мошенничества посредством активного и псевдо активного роста.

3.Тектонические изменения бизнес моделей в России и мире. Факты и примеры 2019 и 2020 гг.

4.Наиболее популярные у заемщиков способы введения банков в заблуждение.

5.Пошаговый разбор лектором скрытых нюансов коммерческой деятельности ряда реальных заемщиков банков по пройденной методологии.
6.Активный рост (ход конем заемщиков).
7.Решение кейса (сырный холдинг (ферма-завод-растениеводство)).

8.Решение кейса (крупная розничная сеть косметики).

9.Решение кейса (крупная компания авто запчастей).

10.Решение кейса (крупная обувная компания).

11.Решение кейса (крупный производитель индейки).

12.Решение кейса (хлебный холдинг).

13.Мертвая бизнес модель (по цифрам не понять).
14.Решение кейса (дистрибьютор конфет в регионе).
15. Живая бизнес модель (по цифрам не понять).

16.Решение кейса (кирпичный завод).

17.Отличие падающего от растущего рынка (безвыходность для многих заемщиков).

18.Решение кейса (крупная птицефабрика).

19. Решение кейса (крупная региональная продуктовая розничная сеть).

20. Временно незаполненная ниша.

21. Решение кейса (дешевое шампанское).

22.Ничем не рискующий заемщик

23. Решение разных мини-кейсов.

24.Оторванные от жизни цифры

25.Решение разных мини-кейсов 

26.Пополнение оборотных средств для завершения начатого утопичного проекта

27.Решение кейса (крупная ферма и завод по переработке молока).

28.Совместная работа над новыми кейсами по методологии

29.Решение кейса1 (крупная чайная и кофейная компания).

30.Решение кейса 2 (крупная сеть брендовой одежды).
31.Решение кейса 3 (мебельный завод).
32.Решение кейса 4 (группа региональных молочных компаний).
33.Решение кейса 5 (крупный федеральный мясоперерабатывающий холдинг (8 заводов)).
34.Решение кейса 6 (автодилер).
35.Решение кейса 7 (региональная ферма и завод по переработке молока).
36.Решение кейса 7 (канцтовары).
37.Решение кейса 8 (крупная IT-компания).
38.Решение кейса 9 (крупный производитель отделочных материалов).


Стоимость участия для членов Ассоциации составляет 40 000 рублей,

Стоимость участия для не членов Ассоциации составляет 45 000 рублей.

Форма заявки на сайте Ассоциации www.asros.ru.
Оргкомитет:

Ассоциация  банков России

Тел.: (495) 785-29-93,785-29-88 

e-mail: event@asros.ru,     www.asros.ru
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